
 

  
 

PLAN DE TRABAJO CONCERTADO  

 
 

 

SENA – Centro de comercio y servicios, Risaralda 

Técnico en Venta de productos y servicios 
 

 

 

Fecha:  

Competencia: COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 

 

Actividades del 

proyecto: 

 

 

REALIZAR PROPUESTA COMERCIAL QUE RESPONDA A LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES SEGÚN LAS POLÍTICAS DE LA ORGANIZACIÓN. 

FICHA  2909671 Ntra. Sra. del Rosario 

 

 

 
Resultados 

Actividad a desarrollar 

Forma de 

entrega o 
presentación 

Fecha de entrega o 
presentación 

Entrego 

Física Digital  SI NO 

 
Actividad 1a: Con esta actividad se pretende identificar qué es una 
transacción comercial y los factores que intervienen en ella. 

 x 7 de agosto 2024   

Estructurar propuesta comercial del 
producto y servicio de acuerdo con el 

mercado objetivo 

Actividad 1b: Glosario términos Guía 4. En sus cuadernos copia las 

siguientes palabras del cuadro anexo y busque sus significados, tome una 

foto y subirla en la plataforma class room. 

 X 21 de agosto 2024   

Actividad 2: A través de un mapa mental mostrar la cartera de productos 

deseada de las empresas de aula definidas en grado 10°. 
 X 21 AGOSTO 2024   

Actividad 3: Investiguen en internet un producto similar o que tenga 

parecido al producto principal de ustedes y analicen el empaque para que 

presenten un prototipo del producto de ustedes, donde se evidencie la 
responsabilidad social, la innovación y la funcionalidad del empaque. Se 

 x 4 SEP 2024   
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concede un espacio en clase para presentar la propuesta y se les premia con 

puntos adicionales a la nota los tres primeros. 

(Lista de Chequeo): Padlet. 

Material reciclable? 

Diseño innovador? 

Adaptabilidad al producto de la empresa de aula u otro si es un servicio 
Mensaje comunicacional del empaque 

Cumple con Aspectos legales 

Reutilización del empaque 

Fotos del Proceso de construcción del empaque 
Colores adaptables al tipo de producto 

Foto del empaque FINAL. 

 

Actividad 4:Realice un trabajo de campo en una tienda o supermercado 

físico o virtual cerca a su casa, y analice 3 productos que realicen 3 
estrategias de precios diferentes, tomar fotos y plasmarlo en un archivo 
power point. 

 

 x 18 DE SEP 2024   

Actividad 5: En grupos de trabajo colaborativo deben preparar en una 

presentación en prezi,  powerpoint o en la de su preferencia, con las 

características de cada formato comercial socializado por el instructor 

(Minimercados, supermercados, hipermercados, tiendas por departamentos, 
tiendas especializadas, tiendas de descuentos, tienda tradicional, tiendas por 

conveniencia):  Para la clase siguiente cada grupo realizará su presentación. 

 

 x octubre   

Actividad 6: Con base en el producto de su idea de negocio en la empresa de 

aula, y con materiales reciclables realizar 3 piezas diferentes de publicidad en 
el punto de venta del producto de la empresa de Aula. 

 x octubre   

Actividad 7: Realizar propuesta comercial escrita para su empresa de Aula.  x noviembre   

Actividad 8: Supongan que van a presentar su proyecto a un grupo de 

inversionistas, y con base en la estructura de la propuesta comercial escrita, 
 x noviembre   
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realicen un Pitch (video de máximo 5 minutos) donde vendan su idea de 

negocio. 

 

Aprendiz:  Instructor:  Eduardo Arias Sanchez 

Documento del Aprendiz:  Documento del instructor: 79708337 

 
Firma del aprendiz: FIRMA DIGITAL  

 
  

Firma del instructor: Equipo Ejecutor de Asesoría Comercial articulación 

 


